
 

 

 

 

 مقاله پژوهشی:
 
 

 هیدریحتربتمدیریت شبکه توزیع زعفران در شهرستان 

 ، فریبا برآبادی*1فاطمه رستگاری پور

 ، ایران.هیدریحتربتاستادیار گروه اقتصاد کشاورزی، دانشکده کشاورزی، دانشگاه  -1

 ، ایران.هیدریحتربتکارشناسی ارشد گروه اقتصاد کشاورزی، دانشکده کشاورزی، دانشگاه  آموختهدانش -2
 Email: f.rastegaripour@torbath.ac.irنویسنده مسئول: 

 16/03/1400: پذیرش تاریخ؛ 09/10/1399: دریافت تاریخ

 

 

 چکیده
توسعه درحال کشورهای در کشاورزان ددرآم و تولید افزایش و کشاورزی توسعه اهداف تحقق عدم باعث که مهمی عوامل از یکی

 مستثنااز این امر  کشور محصولات ینترمهم از یکی عنوانبه است. زعفران کشاورزی محصولات توزیع سیستم نارسایی شودمی

ت. اس یچند انتخاب آرمانی ریزیبرنامه طراحی مسیر بهینه توزیع زعفران با کاربرد روش مطالعه این اصلی لذا هدف باشد.نمی

نامه پرسش 40در بخش تولیدکنندگان،  نامهپرسش 352 تکمیل استفاده با یازموردن اطلاعات و آمار هدف این به دستیابی منظوربه

-شهرستان تربت دسترس و در در تصادفی گیرینمونه روش با فروشانخردهنامه در بخش پرسش 150فروشان و در بخش عمده

 درصد 64داد  نشانمدل  سازیبهینه از حاصل نتایج .گردید آوریمراکز تولید این محصول جمع نیترمهمیکی از  عنوانبهحیدریه 

 50تا  10 ینب از کشاورزاندرصد  32. کنندمی منتقل فرضی انبار به را زعفران کیلوگرم 10 از کمتر مطالعه مورد نمونه کشاورزان از

 کیلو 100 از کمتر فروشانعمده درصد 62. کردندمنتقل  یان را به انبار فرضزعفر یلوگرمک 50از  یشدرصد آنان ب 4و تنها  یلوگرمک

کمتر از  فروشانعمدهدرصد  20همچنین. نمودند دریافت یاز انبار فرض را زعفران یلوک 100از  یشترب یدرصد مابق 38و  زعفران

. انتقال دادند فروشانخرده را بهزعفران  یلوک 40از  یشدرصد ب 28زعفران و  یلوک 40تا  20 یندرصد آنان ب 52زعفران،  یلوک 20

 حیدریهتربت مرکزی بخش و بایگ رخ، جلگه کدکن، بخش به فروشانخرده از زعفران انتقال میزان طبق پاسخ بهینه مدل، متوسط

نشان  انال توزیعک سهمدل با  سازیبهینه نتایج همچنین. شد گزارش یلوگرمک 76/32. و 87/0، 34/0، 88/0برابر  یبترت به نیز

  .گردید انتخاب ینههز ینکمتر با ینهبه کانال عنوانبه (کنندهمصرف -فروشخرده -)کشاورز 2توزیع شماره  کانالداد 
 

 .حیدریه، کانال توزیع، تربتیچند انتخابریزی آرمانی زعفران، برنامه :ی کلیدیهاواژه
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 مقدمه

زعفران )از  هزار هکتار محصول 115با دارا بودن  ایران

 تا 4 میانگین تولید وهزار هکتار در سطح جهان(  122

 یکم یدکنندهتول ینتربزرگ سطح، واحد در کیلوگرم 13

 رودمی بشمار جهان سطح درمحصول  ینا یفیو ک

(Ministry of Jihad Agricultural, 2019 )منبع  و

 باشدمیشرق کشور  ییاناز روستا یاریدرآمد بس یاصل

(Kohansal & Ramezani, 2021 .)از زعفران یکی 

 سهم که است ایران کشاورزی صادراتی کالاهای ینترمهم

 اختصاص خود به را کشاورزی بخش افزودهارزش از زیادی

 عنوانبه همواره ایران اخیرسال  17 طی. است داده

 بوده مطرح جهان در زعفران صادرات در کشور برترین

 مانند دلایلی به عفرانز(. Asiabani et al, 2020) است

 دوره انطباق عدم و محدود آبی نیاز بالا، اقتصادی ارزش

 سال، گرم فصل بر آن یدهمحصول زمان و رویشی

 این از و بوده منطقه زراعی محصولات سایر از متفاوت

 ,Parhizkari) است خاصی اهمیت دارای آن تولید نظر

، صنایع علاوه بر آن نیازهای اقتصاد روستاییان(. 2021

مختلف غذایی و دارویی، بهبود منابع و حفظ کارایی 

در بهبود معیشت مردم این  یمؤثرمصرف آب، نقش 

 ,Shahdost & Ahmadvandکنند )منطقه ایفا می

 هاییسالخشکبا توجه به کمبود منابع آبی و  .(2021

متعدد و همچنین افزایش جمعیت در مناطق کشت 

ای همیشگی ی کشور دغدغهزعفران، تولید و اشتغال برا

مردان قرار گیرد خاص دولت موردتوجهاست و باید 

(Karbasi et al, 2020.) درزعفران  اساس این بر 

-می تلقی مهم و استراتژیک محصول یک ایران اقتصاد

  .شود

 مشکلات با تولید از پس مراحل در یرانا یکشاورز بخش

 دوجو(. Tohidi et al, 2021) است مواجه متعددی

 یدهگرد باعث زمینه این درکشاورزان  یرو یشمسائل پ

به محصول نسبت  ینا زعفران، مرغوب یفیتباوجود ک

 نباشد برخوردار خوبی وضعیت از یخارج یداتتول

(Mirbagheri et al, 2019 .) 98در ایران در سال-

های خراسان رضوی و خراسان جنوبی، رتبه استان 1397

ران را به خود اختصاص زعف کشت یرزاول و دوم سطح 

سهم استان خراسان رضوی حدود  کهیطوربهداده است. 

 شهرستان .(Kalantari et al, 2021تن است ) 298

 زعفران هکتار 8800 کشت یرز سطح با حیدریهتربت

 شمار به کشور در زعفران تولید مراکز ترینمهم از یکی

 (Ministry of Jihad Agricultural, 2019) رودمی

منطقه ضروری به نظر این بررسی مشکلات زعفران در  ذال

 رسد.می

شود که از های توزیع سبب میها و معضلات کانالآسیب

های توزیع کاسته شده و نتایج اثربخشی و کارایی کانال

، تولیدکنندگان کنندگانیعتوزکاهش سود  صورتبهآن 

 نظام اصلی وظیفهو کاهش رضایت مشتریان بروز یابد. 

 بخش، این درواقع و بوده بازار سطح در کالا توزیع زیع،تو

 بنابراین. است مصرف و تولید بخش بین اتصال حلقه

 نظام مجموعه در توزیع بخش جایگاه و عملکرد به بسته

 بازدارنده عامل یا رشد عامل تواندمی بخش این اقتصادی،

 ی(. در بازار رقابتAkbari et al, 2019) شود تلقی اقتصاد

 باید رقابت درصحنهحضور  یبرا یدکنندگانتول ،روزام

 ینههز ینزمان و با کمتر ترینکوتاه در را خود محصولات

 یرهزنج یک ارائه روینازا. برسانند مشتریان دست به

 رسدیبه نظر م یرقابت ضرور یبرا ینهو به یقو ینتأم

(Bastani et al, 2014.)  محصولات کشاورزی و

حیدریه از در شهرستان تربت محصول زعفران بالأخص

 نیست. مستثنااین مسئله 

-کانال به راجع مطالعاتی ایران خارج و داخل در تاکنون

چند  آرمانی روش و زعفران کاران مشکلات و توزیع های

 هاآن از برخی به بخش این در که است شدهانجام یانتخاب

میخائیلنکو و  زعفران محصول ینهدرزماشاره خواهد شد. 

 هایروش( Mykhailenko et al 2020اران )همک

 تحویل جهت را اوکراین در زعفران کشت استاندارد

 کشت انواع از حاصل نتایج. نمودند بررسی بازار به مناسب

 و هاروش با اوکراین مختلف مناطق در زعفران

 برای داد نشان بازار به ارائه جهت مختلف استانداردهای

 فرآوری و کشت ایدار،پ کیفیت و محصول به دستیابی

 پیشنهادی استانداردهای با مطابق باید زعفران محصول

 نتایج وتحلیلیهتجز ین. همچنشود انجام المللیبین

 و اکولوژیکی شرایط از اوکراین که داد نشان مطالعه

 ادویه عنوانبه زعفران کشت برای خوبی هایشاخص

. کاردون و است برخوردار دارویی داروهای و غذایی

زعفران  یکل مسائل (Cardone etal., 2020همکاران )

 ینقرار دادند. ا یبررس مورد یهادو ینترمهم عنوانبهرا 

 ژنتیکی، اقتصادی، تاریخی، هایویژگی یمطالعه به بررس

 همچنین و زعفران کیفی و زراعی شناسی،گیاه

 همچنین و ادویه اخیر و سنتی کاربردهای خصوصیات،
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 بازار به مناسب ارائه جهت در آن جانبی محصولات

 .است پرداخته

در داخل  یعتوز هایکانال بررسی ینهدر زم همچنین

 ,.Didehkhani et alدیده خوانی و همکاران )  کشور

 در چندگانه توزیع هایانتخاب استراتژی کانال (2019

. دادند قرار بررسی مورد را لبنی صنایع تأمین زنجیره

داد از بین عوامل مؤثر بر  نشان هاآن مطالعه نتایج

های بازاریابی چندکاناله، هزینه برگشت کالا، استراتژی

ها، از ها و هزینه هماهنگی کانالاعتماد بین کانال

. اکبری و باشندمی شدهییشناساعوامل  ینرتمهم

 هایمعضلات کانال .(Akbari et al., 2019) همکاران

 یمورد بررس توزیع محصولات باغی را در استان تهران

های مطالعه نشان داد معضلات کانال یجقرار دادند. نتا

، ونقلحملعوامل مستقیم شامل شبکه  بخش درتوزیع 

بخش  دربندی و انبار و نگهداری، توزیع و پخش و بسته

عوامل غیرمستقیم شامل واردات، کشاورزی سنتی و 

گری های اجرایی هستند. همچنین واسطهسیاست

نبود سیستم رسمی و قانونمند توزیع و نظام ، قیدوبندیب

-فرسوده و ناکارآمد از مشکلات اساسی کانال ونقلحمل

 ینهمچن .شدند شناساییهای توزیع محصولات باغی 

 ,Karimi & Rasti Barzakiرزکی )ب کریمی و راستی

 یکو سطح خدمات را در  یغاتتبل یمت،مسئله ق (2019

 ینکهدند. با توجه به اقرار دا یمورد بررس ینتأم یرهزنج

 یینمحصولات و تع یمتق یینراجع به تع یریگیمتصم

 هایاز دغدغه ینتأم یرهزنج یکدر  ینهبه ینههز

دو نوع  ذکرشده است لذا در مطالعه یرانمد یشگیهم

 یارهامع ینبا توجه به ا زمانهم صورتبه یعکانال توز

 یقرار گرفت. در بخش مطالعات خارج یمورد بررس

در مطالعه خود  (Song et al., 2021و همکاران ) سونگ

 دوگانه توزیع هایکانال در را گذاریقیمت هاییاستس

 محصول کنندهمصرف آن در که دادند قرار بررسی مورد

. نمودمی دریافت غیرمستقیم و مستقیم کانال دو از را

سبب  ونقلحمل ینههز یوهانشان داد در تمام سنار یجنتا

سان و همکاران  د.خواهد ش یدکنندهکاهش سود تول

(Sun et al, 2021) یعو شبکه توز گذارییمتق یبررس 

 موردمطالعه یعچند کانال توز دررا  یمحصولات فاسدشدن

هر کانال  یمتمطالعه نشان داد ق یج. نتادادند قرار

 یابیفرصت آن کانال ارز ینهاز هز تابعی عنوانبهمنتخب 

 .گردید مشخص کانال ینسودمندتر یتدرنهاخواهد شد. 

 یک یدارپا یریتمد (Han & Chen , 2020هان و چن )

محصول مورد  ییرا در کانال فروش دوتا ینتأم یرهزنج

 تأمین زنجیره یک مطالعه این درقرار دادند.  یبررس

 نظر در فروش خردهیک و تولیدکننده یک از متشکل

 کانال همیشه تولیدکنندهنشان داد  یج. نتاشد گرفته

 برای قطعاً این و کندمی پذیرش را آنلاین فروش

 زنجیره کلبه همیشه اما داشت، خواهد ضرر فروشخرده

 ,Jia & Liجیا و لی ) ینهمچن. رساندنمی آسیب تأمین

 یرا برا ینتأم یرهزنج یعکانال توز ینهتخاب بهنا (2020

نشان داد  یجقرار دادند. نتا یمورد بررس ینبازار آنلا یک

تحقق  ینههز یزانم یرتحت تأث ینهکانال بهانتخاب 

 بندیجمع یکل صورتبهخواهد بود.  ییرتغقابلسفارش 

 هایهزینه و ونقلحمل هزینه داد نشان ذکرشده مطالعات

 بر تأثیرگذار عوامل ینترمهم از کالا سفارش به مرتبط

 علاوه. باشدمی کنندهمصرف توسط توزیع کانال انتخاب

 و توزیع زعفران تولید برای فراوانی هایهزینه این بر

 که( Mosalapoor & Tahan, 2019) گرددصرف می

 تا شود حداقل هدف تابع در بایستمی نیز هاهزینه این

 .شود صرفهبه زعفران توزیع و تولید

 یآن، دارا یبالا یارز ییدرآمدزا یرغمزعفران عل کشت

 رانزعفران کا مشکلات ازجمله. استدر منطقه  یمشکلات

محصول  این یینپا یمتبه ق توانمی کشت، مرحله از پس

 عدمبودن اعتبارات،  یناکاف ینی،تضم یمتو نبود ق

و وجود  نامتناسب توزیع هایکانال مناسب، بازاریابی

 Sedighi & Ahmadpour) نمود اشاره گریواسطه

Kakhk, 2005; Masalapoor & Tahan, 2019 .)در 

پور و طحان صلیم یقتحق یجنتا ینهزم ینا

(Mosalapour & Tahan, 2019)  بیننشان داد 

-معنی و مثبت رابطه زعفران صادرات و توزیع هایکانال

 قیمت کاهش عامل ترینمهم ینوجود دارد. همچن داری

 هایکانال بهبود با لذا و است آن صادرات کاهش زعفران

زعفران  یمتق یجهدرنتو  یافته یشصادرات افزا یع،توز

نژاد ستانی و تولابیبعنا همچنینخواهد داشت.  یشافزا

(Anabestani & Tolabinejad, 2018) را ایمطالعه 

 کشاورزی محصولات بازاریابی هایچالش و موانع پیرامون

محدود  یو دسترس یعدم آگاه هاآن. دادند انجام

 گری،واسطه وجود ،یسوادکمکشاورزان به اطلاعات، 

 ترینمهم از را فیزیکی هایزیرساخت و نوآوری فقدان

-کلی جمع صورتبهذکر نمودند.  یابیبازار هایچالش

 قیمت دهدمی نشان در این بخش  ذکرشدهمطالب  بندی

 ترینمهم از هاواسطه و نامناسب توزیع هایکانال پایین،
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 اقدامی توزیع کانال بهبود و باشدمی کشاورزان هایچالش

 خواهد زعفران کاران مشکلات رفع راستای در مناسب

 در زعفران توزیع کانال سازیینهمطالعه به یندر ا لذا.بود

 . است قرارگرفته یمورد بررس حیدریهتربت شهرستان
 

 

 

 

 

 هامواد و روش

استان  یهااز شهرستان یکی یدریهحشهرستان تربت

 این مرکز. باشدیم یرانا یدر شمال شرق یخراسان رضو

رباط  ،یگبااست و  تربت حیدریه شهر شهرستان

 به .آن هستند یگرد یشهرها کدکن و سنگ

 کدکن، بخش 4 اراید حیدریهتربت شهرستان کلی طور

 جمعیتی اطلاعات که باشدمی مرکزی و رخ جلگه بایگ،

 .است شده ارائه 1 جدول در هابخش این
 

 

 1395 ،مسکن و نفوس نتایج آمارگیری -1 جدول
                         Table 1- Results of Population and Housing Census, 2016 

 بخش

Part 
 شهر

City 
 جمعیت

Population 
 مرد تعداد

Number of 

men 

 زن تعداد

Number of 

women 
 بایگ

Bayg 
 بایگ

Bayg 
3545 1722 1823 

 کدکن

Kadkan 
 کدکن

Kadkan 
3719 1827 1829 

 مرکزی

Markazi 
 مرکزی

Markazi 
140019 71603 68416 

 رخ جلگه

Jolge Rokh 
 رخ جلگه

Jolge Rokh 
1551 732 819 

 یرانمنبع: مرکز آمار ا

Source: Statistics Center of Iran 
 

 

 های متفاوتکانال یقکالا از طر یزیکیانتقال ف توزیع،

 یساختار یساخته شده از واحدها ،هر کانالو  باشدیم

خدمت  یارساندن کالا  یاتکه عمل است یو خارج یداخل

 به پاسخگویی برای توزیع هایکانال. دهندیرا انجام م

 تعداد ساختار،. شوندمی حیطرا فروشندگان نیازهای

 ترینحیاتی جزء توزیع هایکانال کثرت و قدرت و اعضا

. باشندمی هااین کانال یجادمسائل در جهت ا ترینمهم و

 یرکه تأث باشدمی بازاریابی برنامه از بخشی عنوانبه توزیع

با  مرتبط سایر عواملو  یمتمحصول، ق یبر طراح یادیز

با  (.Didehkhani et al, 2019) گذاردمی این برنامه

توجه به اهمیت مسئله توزیع بهینه محصولات مهم 

ریزی آرمانی چند کشاورزی، در این مطالعه از مدل برنامه

انتخابی در مورد بررسی شبکه توزیع زعفران در 

 ;Ho, 2019) حیدریه استفاده شده استشهرستان تربت

Paksoy & Chang, 2010). هدف کلی این مطالعه 

 طوربهباشد که طراحی یک استراتژی شبکه توزیع می

های سیستم را به کار گرفته و تقاضای مناسب کل ظرفیت

کنندگان را نسبت به این محصول به نحو مطلوب مصرف

در این مطالعه  .نماید حداقل را هاینهو هز برآورده نموده

(، 1)رابطه  جهت محاسبه حجم نمونه از فرمول کوکران

 (.Anbari et al, 2018شد )استفاده 

(1) 
𝑛 =

𝑁 × 𝑆2

(N − 1)𝑆𝑥
2 + 𝑆2

) 

تعداد کشاورزان  N، یازموردن تعداد نمونه n،  1در رابطه 

انحراف  S، موردمطالعهدر منطقه  موردنظریا جامعه 

 zمیزان دقت و  d، (d/z)انحراف معیار نمونه 𝑆𝑋 معیار،

درصد(  95ح اطمینان در سط 96/1ضریب اطمینان )برابر 

  باشد.می

 اهداف ابتدا در هاآن وزن و هدف توابع تعیین جهت

 خبره کارشناسان توسط زعفران توزیع شبکه مختلف

 اهمیت شاخص، هر وزن. شدند بندیدسته و شناسایی

. کندمی بیان دیگر هایشاخص به نسبت را آن نسبی

 جهت در بزرگی کمک هاوزن صحیح و آگاهانه انتخاب

https://fa.wikipedia.org/wiki/%D8%A7%D8%B3%D8%AA%D8%A7%D9%86_%D8%AE%D8%B1%D8%A7%D8%B3%D8%A7%D9%86_%D8%B1%D8%B6%D9%88%DB%8C
https://fa.wikipedia.org/wiki/%D8%A7%D8%B3%D8%AA%D8%A7%D9%86_%D8%AE%D8%B1%D8%A7%D8%B3%D8%A7%D9%86_%D8%B1%D8%B6%D9%88%DB%8C
https://fa.wikipedia.org/wiki/%D8%A7%D8%B3%D8%AA%D8%A7%D9%86_%D8%AE%D8%B1%D8%A7%D8%B3%D8%A7%D9%86_%D8%B1%D8%B6%D9%88%DB%8C
https://fa.wikipedia.org/wiki/%D8%A8%D8%A7%DB%8C%DA%AF
https://fa.wikipedia.org/wiki/%D8%B1%D8%A8%D8%A7%D8%B7_%D8%B3%D9%86%DA%AF
https://fa.wikipedia.org/wiki/%D8%B1%D8%A8%D8%A7%D8%B7_%D8%B3%D9%86%DA%AF
https://fa.wikipedia.org/wiki/%D8%B1%D8%A8%D8%A7%D8%B7_%D8%B3%D9%86%DA%AF
https://fa.wikipedia.org/wiki/%DA%A9%D8%AF%DA%A9%D9%86
https://fa.wikipedia.org/wiki/%DA%A9%D8%AF%DA%A9%D9%86
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 یکی(. Ataei, 2014) کندمی موردنظر هدف به رسیدن

 گیریتصمیم هایتکنیک مشهورترین و پرکاربردترین از

 توسط که است مراتبی سلسله تحلیل روش ،چند شاخصه

 سیستم یک اجزای که شد ارائه (Saati, 1980)ساعتی 

 ین. انمایدمی یدهسازمان مراتبی سلسله صورتبه را

 ( آلترناتیوها) معیارها زوجی ایساتمق یِبرپا تکنیک،

. باشدمی گانهنه  مقیاس یریکارگبه با خبره افراد توسط

 تعداد یا یک مرحله، این خروجی کارگیریبه باسپس، 

 که شودمی تشکیل زوجی مقایسات ماتریس بیشتری

 گیرندمی قرار( مورداستفاده  بندیرتبه) یوزن ده برای

(Safari et al, 2020,  Sharifi et al, 2014 ) در که 

-در ادامه مدل برنامه .گرفت قرارمورداستفاده  مطالعه این

ریزی آرمانی چند انتخابی مورد بررسی قرار خواهد 

مجموع  عنوانبهاین مدل یک انبار فرضی )که  گرفت. در

 عنوانبهاست(  شدهگرفتهفروشان در نظر انبارهای عمده

فروشان کننده و عمدهلیدبرقرارکننده تعادل بین بخش تو

 عنوانبهفروشان کند. همچنین خردهعمل می

کنندگان فروشان و مصرفبرقرارکننده تعادل بین عمده

 شدهگرفتهباشد. در این مدل سه هدف در نظر نهایی می

کلیه  ونقلحملهای است. هدف اول حداقل نمودن هزینه

وشی فرهای خردهمراحل، هدف دوم حداقل نمودن هزینه

های برگشت از سفارش و هدف سوم حداقل نمودن هزینه

به انبار اصلی( و  فروشانعمده)برگشت سفارش از 

های نگهداری زعفران در یجه حداقل نمودن هزینهدرنت

 در (.Mosalapoor & Tahan, 2019)باشد انبار می

قرار گرفت  یمورد بررس یابیبازار یرمطالعه سه مس ینا

 -انبار -تولیدکننده) 1 هشمار یرکه شامل مس

 2 شماره مسیر ،کننده(مصرف -فروشخرده -فروشعمده

 مسیر وکننده( مصرف -فروشخرده -انبار -یدکننده)تول

 .باشدیفروش( مخرده -انبار -یدکننده)تول 3 شماره

یک نوع تولید وجود -1فروض مدل شامل موارد زیر است: 

تقاضا  نندهکمصرفیا توسط  موردنظرمحصول  -2دارد. 

شود که این مقدار برگشت یمو یا به انبار برگشت داده 

تقاضا  کنندگانمصرفی بعدی توسط هادورهدر  شدهداده

بین مراحل  شدهگرفتهشود. همچنین زمان در نظر یم

 .(Paksoy & Chang, 2010)شود یمنادیده گرفته 

 

min [∑ ∑ 𝐶𝑖𝑡𝑋𝑖𝑡 +

𝑡𝑖

∑ ∑ 𝐶𝑗𝑡𝑊𝑗𝑡 + ∑ ∑ ∑ 𝐶𝑗𝑘𝑡𝑌𝑗𝑘𝑡

𝑡

+ ∑ ∑ ∑ 𝐶𝑘𝑙𝑡𝑍𝑘𝑙𝑡

𝑡𝑙𝑘𝑘𝑗𝑡𝑗

] = 𝑔1.𝑚𝑖𝑛  𝑜𝑟 𝑔1.max    

𝑚𝑖𝑛 [∑ ∑ 𝛿𝑘𝑡∆𝑘𝑡

𝑡𝑘

] = 𝑔2.𝑚𝑖𝑛 𝑜𝑟𝑔2.𝑚𝑎𝑥      

𝑚𝑖𝑛 [𝛼 ∑ 𝑄𝑡

𝑡

+ 𝛽 ∑ ∑ 𝐵𝑗𝑡

𝑡𝑗

] = 𝑔3.𝑚𝑖𝑛 𝑜𝑟𝑔3.𝑚𝑎𝑥  

Subject to: 

 1. 𝑋𝑖𝑡 ≤ 𝑎𝑖𝑡,    ∀𝑖 , ∀𝑡       

2. ∑ 𝑊𝑗𝑡

𝑗

≤ 𝑒𝑡   ,     ∀𝑡                  

3. ∑ 𝑌𝑗𝑘𝑡

𝑘

≤ 𝑏𝑗𝑡   ,     ∀𝑗, 𝑡                  

4. ∑ 𝑍𝑘𝑙𝑡

𝑘

≤ 𝑐𝑘𝑡∆𝑘𝑡   ,     ∀𝑘, 𝑡                 

5. ∑ 𝑋𝑖𝑡

𝐼

𝑖=1

+ 𝑄(𝑡−1) − ∑ 𝐵𝑗(𝑡−1)

𝐽

𝑗=1

− ∑ 𝑊𝑗𝑡

𝐽

𝑗=1

− 𝑄𝑡 ≥ 0  ∀𝑡         

6. 𝑊𝑗𝑡 − 𝜔 ∑ 𝑌𝑗𝑘𝑡

𝐾

𝑘=1

= 0 ,    ∀𝑗, ∀𝑡        
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7. ∑ 𝑌𝑗𝑘𝑡

𝐽

𝑗=1

− ∑ 𝑍𝑘𝑙𝑡

𝐿

𝑙=1

≥ 0 ,   ∀𝑘, ∀𝑡         

8. ∑ 𝑍𝑘𝑙𝑡

𝐾

𝑘=1

≥ 𝑑𝑙𝑡  ,   ∀𝑙, ∀𝑡        

9. 𝑄𝑡 ≥ 𝑄𝑠  ,    ∀𝑡         

10. 𝑄𝑡 ≤ 𝑒𝑡  ,    ∀𝑡         

11. 𝑄0 = 𝑆𝑖        

12. ∑ ∆𝑘𝑡
𝐾
𝑘=1 ≤ 𝐴  ∀𝑡                   

                          (2)

به  iن منتقل شده از تولید کننده مقدار زعفرا Xitکه در آن 
مقدار زعفران منتقل شده از انبار به عمده  t ،Wjtانبار در دوره  

مقدار زعفران منتقل شده از عمده  t ،Yjktدر دوره  jفروش 
مقدار زعفران  t  ،Zkltدر دوره  kبه خرده فروش  jفروش 

، tوره در د lبه مشتریان منطقه  kعرضه شده از خرده فروش 
Cit  هزینه هر واحد انتقال از تولید کنندهi  به انبار در دورهt ،
Cjt  هزینه هر واحد انتقال از انبار به عمده فروشj  در دورهt ،

Cjkt  هزینه هر واحد انتقال از عمده فروشj  به خرده فروش
k  در دورهt ،Cklt  هزینه هر واحد توزیع زعفران از خرده

مقدار مواد اولیه مورد نیاز  L ،ωه مشتریان منطقه ب k فروش
محدودیت ظرفیت تولید   aitبرای تولید یک واحد محصول، 

محدودیت ظرفیت عرضه عمده فروش  t ،bjtدر دوره  iکننده 
j  در دورهt  ،ckt  محدودیت ظرفیت تولید و فروش زعفران

تریان منطقه تقاضای مش t ،dltدر دوره  kتوسط خرده فروش 
L  در دورهt ،et  محدودیت ظرفیت انبار در دورهt ،δkt  هزینه

هزینه نگهداری  t ،αدر دوره  kثابت بهره برداری خرده فروش 
هزینه برگشت از سفارش هر  βهر واحد موجودی در انبار، 

سطح موجودی  t ،Qsسطح موجودی انبار در دوره  Qtواحد، 
 jمقدار برگشت از سفارش از عمده فروش  Bjtآستانه در انبار، 

حداکثر تعداد  Aسطح موجودی اولیه در انبار،  t ،Siدر دوره 
تعداد خرده فروش در هر  kt∆خرده فروش موجود در هر دوره، 

وزن مجموع انحرافات از  αnامین هدف و  nوزن  Wnدوره، 
|yn − gn.min| .می باشد 

در  ینیرا به مقدار مع یدکنندگانتول یتظرف 1 محدودیت

بر سال(،  کیلوگرم برحسب) کندیمحدود م  tدوره 

 tدر دوره  ینیانبار را به مقدار مع ظرفیت 2 یتمحدود

 3 محدودیتبر سال(،  کیلوگرم برحسب) کندیمحدود م

 tدر دوره  ینیرا به مقدار مع فروشانعمده عرضه ظرفیت

 ظرفیت 4 یتال(، محدودس بر کیلوگرم) کندیمحدود م

 کندیمحدود م tدر دوره  را فروشخرده واحدهای عرضه

و  یورود مقادیر بین 5 یتسال(، محدود بر کیلوگرم)

 به کندیتعادل برقرار م tدر دوره  یبه انبار اصل یخروج

 یکه مجموع کل زعفران ورود کندمی بیان دیگر عبارت

و تعداد  یکنوندر دوره  یبه انبار اصل یدکنندگاناز تول

بزرگتر  یدمانده با یکه از دوره قبل در انبار باق فروشخرده

 اصلی انبار از خروجی زعفران مقدار مجموع با یمساو یا

 همچنین و سفارش از برگشت و فروشان عمده بخش به

 نشان 6 یتباشد. محدود کنونی دوره در انبار موجودی

 عمدهبه  یلاز انبار اص شدهمنتقلکه کل زعفران  دهدمی

 زعفرانکل  ضربحاصل بابرابر  tفروشان در دوره 

 tدوره  یبرا فروشانخرده به فروشان عمده از شدهمنتقل

 و یفروشعمده جریان بین 7 یتاست. محدود

 یگر. به عبارت دکندمی ایجاد هماهنگی فروشخرده

 با باید هافروشخردهتوسط  شدهیعتوزمقدار زعفران 

 به فروشان عمده از شدهتقلمن زعفران مجموع

 نشان 8 محدودیتبرابر باشد.  tدر دوره  فروشانخرده

 از شدهیعتوز زعفران مقادیر مجموع که دهدمی

 یبا مقدار زعفران مورد تقاضا یدبا فروشانخرده

 نشان 9 یتبرابر باشد. محدود tدر دوره  کنندگانمصرف

از  یداانبار در هر دوره ب یکه کل سطح موجود دهدمی

انبار  یتظرف یزانو از م یشترآستانه ب یسطح موجود

مقدار  یک یدهمواره با یگرکمتر باشد. به عبارت د

 10 یتدر انبار وجود داشته باشد. محدود یهاول یموجود

 11 یت. محدوددهدیمآستانه را نشان  یموجود سطح

 داشته وجود یدبا یقطع طوربهکه  فروشخرده تعداد

 که دهدیم نشان 12 محدودیت. کندمی محدودرا  باشند

 این ( داشته باشد.1و  0)ییدوتاارزش  یدبا kt∆ یرمتغ

 1شماره  یابیبازار یردر مورد مس یکل صورتبهمدل 

شماره  یابیبازار یرمس یشد و در حالت کاربرد برا یفتعر

موجود  هایبخش به مرتبط متغیرهای فقط 3و شماره  2

 .شد خواهند لحاظ مدل در یر،در مس
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 نتایج و بحث:

مورد  موردمطالعهدر این بخش، خصوصیات کلی نمونه 

د ریزی آرمانی چنو با کاربرد برنامه قرارگرفتهبررسی 

به i نده از تولیدکن شدهدادهانتخابی میزان زعفران انتقال 

از انبار به  شدهداده، میزان زعفران انتقال tانبار در زمان 

از  شدهدادهمیزان زعفران انتقال  ،tفروش در زمان عمده

عفران و میزان ز tدر زمان  k فروشخردهبه  jعمده فروش 

ه منطقه کنندبه مصرف k فروشخردهاز  شدهدادهانتقال 

I ر زمان دt بهینه تعیین خواهد شد. صورتبه 

 سنجش روایی محتوای پرسشنامه در منظوربهابتدا 

 اتید و کارشناسانمرحله مطالعه مقدماتی، از نظرات اس

مربوطه استفاده شد که پس از چند مرحله اصلاح و 

بازنگری از روایی پرسشنامه اطمینان حاصل شد. جهت 

ی سنجش پایایی پرسشنامه یا قابلیت اعتماد، آماره آلفا

. به دست آمد 82/0کرونباخ محاسبه شد و مقدار آن برابر 

  .باشدیبنابراین قابلیت اعتماد پرسشنامه مورد تأیید م

 12061شهرستان  زعفران کاران کل مطالعه تعداد این در

 Ministry of Jihad) باشندیم کشاورزی برداربهره

Agricultural, 2021 )یتوجه به جامعه آمار با که 

 روش با کشاورزان بین نامهپرسش 362 تعدادموجود، 

 تکمیل در دسترس گیرینمونه روش کاربرد و کوکران

 250 و فروش عمده 45 آماری جامعه از ینهمچن. یدگرد

 با نامهپرسش 150 و 40 تعداد ترتیب به فروشخرده

 دسترس در تصادفی گیرینمونه کاربرد و کوکران روش

 دهدمی نشان هانامهپرسش نتایج بندیجمع .شد تکمیل

ند. ندار یدانشگاه یلاتتحص کنندگانیلتکمدرصد  60

 درصد 94. اندبوده ینزم مالک بردارانبهره درصد 86

 شخصی مصرف به را تولید از درصد 20 حداکثر کشاورزان

-پرسش کنندگانیلتکمدرصد  56. دهندمی اختصاص

 54. بودندهکتار  یک یرز کشت یرز سطح داراینامه 

 50 همچنین. داشتند فرزند 2 از کمتر کشاورزان درصد

خود  یدیدرصد از زعفران تول 30 تولیدکنندگان،درصد 

 . نمودندمی بندیبستها ر

کلی مسائل بازار زعفران در مراحل مختلف تولید صورتبه

تا مصرف نیازمند بررسی است. از ابتدای تولید زعفران 

به انبار و  یدکنندهتولاز  شدهدادهمیزان زعفران انتقال 

از انبار به عمده  شدهدادهسپس میزان زعفران انتقال 

گیرد. در بحث انتقال به فروش باید مورد بررسی قرار 

به  شدهدادهها نیز میزان زعفران انتقال فروشیخرده

از سمت عمده فروش باید مورد بررسی و  فروشخرده

میزان زعفران انتقال  یتدرنهامحاسبه قرار گیرد و 

کننده نهایی باید فروش به مصرفاز خرده شدهداده

به  دهواردشمازاد  ارزیابی شود. همچنین میزان زعفران

 ها و کشورها صادر خواهد شد که مکانانبار به دیگر استان

ها در این مطالعه ارائه نشده است و فقط مقدار انتقال آن

به عبارت دیگر فقط ؛ ها از محاسبات کسر شده استآن

حیدریه در فرآیند بازار زعفران در داخل شهرستان تربت

قال زعفران است. البته در برخی موارد انت شدهگرفتهنظر 

کننده فروشی یا حتی تحویل به مصرفتا سطح خرده

ها و یابد و سپس به سایر استانای ادامه میمنطقه

میزان زعفران انتقال  2کشورها صادر خواهد شد. جدول 

را  1398 از تولیدکننده به انبار را در طی سال شدهداده

 دهد. نشان می

ی در نظر سازی کلی مدل یک انبار فرضجهت بهینه

د را شود که ابتدا تمام تولیدکنندگان، تولید خوگرفته می

ن و در آن انبار قرار دهند و از آن انبار به عمده فروشا

جم کلی به علت ح صورتبهها انتقال یابد. سایر بخش

صول بالای تولید در یک بازه کوتاه زمانی نیاز است تا مح

طی زعفران در مکان مناسبی به لحاظ شرایط محی

 نگهداری و ذخیره شود تا از کیفیت آن کاسته نشود. از

که کشاورزان برای  شدهمشاهدهطرف دیگر بسیار 

ز اتر و خرابی زعفران، آن را به قیمت پایین از جلوگیری

رسانند لذا در این مدل وجود طریق واسطه به فروش می

ن میزا 2است. جدول  شدهگرفتهانبار زعفران در نظر 

ان قالی توسط هر کشاورز را به انبار فرضی نشزعفران انت

که  طورهمان. باشدمی کیلوگرم برحسب واحدهادهد. می

مدل در  ینهپاسخ به طبق شودمی مشاهده 2در جدول 

از  کمترکشاورز(  15کشاورزان ) درصد 4، 1مسیر شماره 

 ینکشاورز( ب 126) کشاورزاندرصد  34زعفران،  یلوک 1

کشاورز(  91درصد کشاورزان ) 25 زعفران، یلوک 5تا  1

 ینکشاورز( ب 67درصد کشاورزان ) 18 یلو،ک 10تا  5 ینب

 20ینکشاورز( ب 49درصد کشاورزان ) 13 یلو،ک 20تا  10

کشاورز از نمونه  14درصد کشاورزان ) 3و  یلوک 50تا 

 فرضیزعفران را به انبار  یلوک 50از  یش( بیمورد بررس

 .داد خواهند انتقال
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 1398به انبار در سال  iمیزان زعفران بهینه انتقالی از تولیدکننده  -2دول ج

Table 2- The amount of optimal saffron transfer from producer i to warehouse in 2020 
 زعفران انتقالی
Transported 

Saffron 

 ردیف
Row 

 زعفران انتقالی
Transported 

Saffron 

 ردیف
Row 

 لیزعفران انتقا
Transported 

Saffron 

 ردیف
Row 

 زعفران انتقالی
Transported 

Saffron 

 ردیف
Row 

 زعفران انتقالی
Transported 

Saffron 

 ردیف
Row 

313.70 201 3.82 151 7.65 101 10.06 51 2.49 1 

5.47 202 5.88 152 3.94 102 1.88 52 2.82 2 

2.85 203 6.91 153 6.48 103 8.42 53 19.77 3 

5.79 204 5.88 154 3.94 104 0.46 54 6.39 4 

4.42 205 36.78 155 84.50 105 4.06 55 490.70 5 

4.95 206 2.79 156 2.35 106 0.14 56 4.16 6 

4.42 207 2.79 157 1.93 107 21.50 57 8.62 7 

6.00 208 1.55 158 42.10 108 2.32 58 10.10 8 

104.65 209 5.88 159 2.88 109 0.46 59 4.90 9 

6.00 210 8.97 160 18.78 110 7.33 60 2.01 10 

26.46 211 40.90 161 5.00 111 5.15 61 22.80 11 

0.78 212 7.94 162 3.94 112 8.42 62 11.25 12 

6.18 213 3.90 163 18.25 113 12.78 63 4.32 13 

2.13 214 6.00 164 6.06 114 21.50 64 4.32 14 

8.34 215 4.43 165 3.94 115 0.25 65 62.07 15 

0.78 216 4.43 166 6.06 116 10.60 66 13.56 16 

7.80 217 16.50 167 2.09 117 1.34 67 0.39 17 

1.86 218 6.00 168 5.00 118 6.68 68 10.10 18 

4.02 219 9.15 169 2.88 119 5.15 69 8.94 19 

1.86 220 12.30 170 10.30 120 26.95 70 45.90 20 

2.94 221 2.85 171 10.30 121 25.86 71 8.94 21 

8.88 222 20.70 172 2.88 122 10.60 72 10.10 22 

12.66 223 0.65 173 12.42 123 6.24 73 6.63 23 

9.42 224 52.20 174 12.42 124 6.24 74 5.48 24 

2.29 225 2.85 175 18.25 125 60.74 75 8.36 25 

1.32 226 0.75 176 6.06 126 2.84 76 12.45 26 

7.80 227 13.35 177 3.94 127 10.15 77 2.25 27 

5.10 228 22.80 178 6.06 128 25.83 78 2.25 28 

9.42 229 22.80 179 2.09 129 9.11 79 4.80 29 

5.10 230 14.40 180 5.00 130 0.75 80 2.25 30 

0.92 231 0.96 181 2.88 131 4.93 81 2.25 31 

7.31 232 4.43 182 10.30 132 1.37 82 8.88 32 

4.02 233 25.95 183 10.30 133 219.15 83 22.55 33 

3.48 234 7.58 184 2.88 134 31.05 84 1.13 34 

1.86 235 3.90 185 12.42 135 3.88 85 15.00 35 

2.94 236 10.20 186 12.42 136 15.38 86 1.08 36 

13.50 237 20.70 187 17.19 137 41.50 87 40.50 37 

8.90 238 4.95 188 2.28 138 1.79 88 2.56 38 

2.00 239 1.59 189 5.88 139 9.11 89 9.08 39 

5.45 240 7.05 190 14.22 140 2.84 90 9.90 40 

2.00 241 62.67 191 24.42 141 31.05 91 30.30 41 

7.75 242 40.63 192 92.40 142 12.24 92 1.94 42 

11.20 243 7.05 193 4.85 143 15.38 93 3.27 43 

11.20 244 9.15 194 18.24 144 93.75 94 1.23 44 

22.70 245 1.80 195 22.88 145 2.84 95 15.00 45 

16.95 246 28.04 196 7.43 146 1.79 96 3.27 46 

31.90 247 1.80 197 3.82 147 10.15 97 4.80 47 

18.10 248 12.29 198 10.00 148 21.65 98 3.63 48 

4.30 249 1.17 199 20.30 149 10.15 99 1.33 49 

27.30 250 12.29 200 7.94 150 5.97 100 24.18 50 
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 1398به انبار در سال  iمیزان زعفران بهینه انتقالی از تولیدکننده  -2ادامه جدول 

Table 2- The amount of optimal saffron transfer from producer i to warehouse in 2020 

 انتقالی زعفران
Transporte

d Saffron 

 ردیف
Ro

w  

 انتقالی زعفران
Transporte

d Saffron 

 ردیف
Ro

w  

 انتقالی زعفران
Transporte

d Saffron 

 ردیف
Ro

w  

 انتقالی زعفران
Transporte

d Saffron 

 ردیف
Ro

w  

 انتقالی زعفران
Transporte

d Saffron 

 ردیف
Ro

w  
12.00 351 10.70 326 14.95 301 7.35 276 15.80 251 

2.78 352 87.70 327 9.95 302 4.80 277 6.60 252 

20.20 353 2.45 328 17.95 303 9.90 278 16.95 253 

0.62 354 2.01 329 4.95 304 4.80 279 22.70 254 

50.95 355 43.70 330 17.95 305 6.84 280 8.33 255 

2.78 356 3.00 331 22.45 306 3.78 281 27.30 256 

0.73 357 19.50 332 7.45 307 0.62 282 3.73 257 

13.03 358 5.20 333 3.95 308 7.35 283 2.46 258 

22.25 359 4.10 334 9.95 309 6.84 284 27.30 259 

12.00 351 18.95 335 19.95 310 2.76 285 9.90 260 

2.78 352 6.30 336 7.95 311 1.74 286 3.78 261 

20.20 353 2.26 337 7.40 312 2.35 287 4.80 262 

0.62 354 9.95 338 9.60 313 2.11 288 9.90 263 

50.95 355 3.80 339 1.90 314 16.95 289 3.98 264 

2.78 356 4.83 340 29.40 315 14.05 290 21.12 265 

0.73 357 3.80 341 1.90 316 6.95 291 4.80 266 

13.03 358 5.85 342 2.18 317 5.95 292 1.33 267 

14.2 359 2.01 343 2.9 318 39.95 293 1.54 268 

23.28 360 4.83 344 12.90 319 3.95 294 2.25 269 

12.00 361 2.78 345 98.70 320 7.95 295 9.90 270 

3.80 362 9.95 346 5.20 321 3.95 296 3.78 271 

  9.95 347 19.50 322 5.95 297 4.80 272 

  16.10 348 24.45 323 16.95 298 24.18 273 

  5.85 349 7.95 324 23.95 299 4.80 274 

  8.93 350 4.10 325 2.95 300 30.30 275 

از انبار به  شدهدادهمیزان زعفران بهینه انتقال  3جداول

دهد. را  نشان می 1398 فروش را در طی سالعمده

طبق پاسخ  شودمشاهده می 3طور که در جدول همان

عمده فروش(  7فروشان )درصد عمده 5/17بهینه مدل به 

 18فروشان )درصد عمده 45کیلو زعفران،  50کمتر از 

درصد  20کیلو زعفران،  100تا  50عمده فروش( بین 

کیلو  200تا  100عمده فروش( بین  8فروشان )عمده

عمده فروش(  7فروشان )درصد عمده 5/17زعفران و 

یلو زعفران از  انبار فرضی انتقال خواهند ک 200بیش از 

 یافت.

 

 1398در سال  jفروش میزان زعفران بهینه انتقالی از انبار به عمده -3جدول 

Table 3- The amount of optimal saffron transfer from warehouse to seller j in 2020 
 زعفران انتقالی
Transported 

Saffron 

 ردیف
Row  

 تقالیزعفران ان
Transported 

Saffron 

 ردیف
Row  

 زعفران انتقالی
Transported 

Saffron 

 ردیف
Row  

 زعفران انتقالی
Transported 

Saffron 

 ردیف
Row  

 زعفران انتقالی
Transported 

Saffron 

 ردیف
Row  

85 33 37 25 58 17 95 9 1382 1 

92 34 90 26 138 18 168 10 741 2 

49 35 97 27 79 19 90 11 1777 3 

119 36 52 28 42 20 216 12 71 4 

121 37 125 29 9020 21 84 13 38 5 

65 38 75 30 4832 22 45 14 91 6 

156 39 66 31 9020 23 108 15 74 7 

96 40 36 32 70 24 107 16 40 8 

 

مقادیر بهینه انتقالی از عمده فروشان به خرده  4جدول 

 4طور که در جدول دهد. همانفروشان را نشان می

-درصد عمده 2شود طبق پاسخ بهینه مدل مشاهده می

فروشان درصد عمده 18کیلو زعفران،  10فروشان کمتر از 
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فروشان بین درصد عمده 27کیلو زعفران،  20تا  10بین 

 30فروشان بین درصد عمده 25کیلو زعفران،  30تا  20

تا  40فروشان بین درصد عمده 13کیلو زعفران،  40تا 

 50فروشان یش از درصد عمده 15کیلو زعفران و  50

 .نمود خواهند منتقل فروشانخرده بهزعفران  کیلو

 
 1398در سال  k فروشخردهها به فروشعمده هینه انتقالی ازمیزان زعفران ب -4جدول 

Table 4- The amount of optimal saffron transfer from wholesalers to retailers k in 2020 
 زعفران انتقالی
Transporte

d Saffron 

 ردیف
Ro

w  

 زعفران انتقالی
Transporte

d Saffron 

 ردیف
Ro

w  

 زعفران انتقالی
Transporte

d Saffron 

 ردیف
Ro

w  

 زعفران انتقالی
Transporte

d Saffron 

 ردیف
Ro

w  

 زعفران انتقالی
Transporte

d Saffron 

 ردیف
Ro

w  
33.6 121 52.2 91 36.8 61 20.3 31 21.1 1 

40.3 122 32.3 92 19.7 62 45.2 32 11.8 2 

23.1 123 28.1 93 47.2 63 24.0 33 26.4 3 

52.0 124 21.6 94 29.5 64 12.9 34 22.4 4 

37.5 125 30.9 95 15.9 65 30.9 35 12.7 5 

18.3 126 17.1 96 38.2 66 33.6 36 27.8 6 

44.0 127 46.2 97 64.8 67 18.0 37 49.4 7 

153.1 128 27.6 98 35.1 68 43.1 38 26.5 8 

82.0 129 14.8 99 82.5 69 25.9 39 61.7 9 

153.1 130 21.6 100 33.1 70 22.5 40 25.1 10 

30.6 131 36.1 101 17.7 71 13.2 41 14.1 11 

16.4 132 21.0 102 42.8 72 30.8 42 31.4 12 

30.6 133 52.6 103 41.6 73 31.9 43 32.1 13 

45.9 134 50.8 104 22.3 74 19.7 44 17.3 14 

24.6 135 32.5 105 52.9 75 40.5 45 39.9 15 

45.9 136 61.8 106 24.2 76 40.7 46 22.8 16 

25.5 137 36.0 107 13.0 77 16.6 47 13.2 17 

13.7 138 20.3 108 31.2 78 37.5 48 21.0 18 

25.5 139 47.4 109 25.4 79 36.3 49 11.2 19 

6.1 140 62.8 110 13.6 80 21.2 50 27.0 20 

3.3 141 35.2 111 32.6 81 27.3 51 29.2 21 

6.1 142 80.4 112 57.5 82 14.6 52 15.4 22 

68.9 143 79.8 113 30.9 83 35.1 53 36.9 23 

36.9 144 43.6 114 74.0 84 37.7 54 20.2 24 

68.9 145 102.1 115 28.8 85 20.2 55 10.8 25 

45.9 146 35.3 116 46.2 86 48.5 56 25.2 26 

24.6 147 19.1 117 25.7 87 30.6 57 26.7 27 

45.9 148 48.5 118 60.0 88 26.2 58 15.4 28 

36.9 149 26.2 119 37.1 89 16.4 59 35.1 29 

68.9 150 16.4 120 23.0 90 33.3 60 35.1 30 

 

 

 به هافروشخرده از شدهداده الانتق زعفران میزان ادامه در
در  1398 سال برای حیدریهتربت شهرستان گانه 4 هایبخش

 دهدمی نشان جداول نتایجارائه شده است.  8تا  5جدول 
 88/0به بخش کدکن  فروشخردهاز هر  یمتوسط زعفران انتقال

 89/3 و 08/0 نیز حداکثر و حداقل مقادیر. بود خواهد کیلوگرم

حداقل و حداکثر زعفران  یانگین،م یر. مقادباشدمی کیلوگرم
 بهینه پاسخ طبقبه بخش جلگه رخ  فروشخردهاز هر  یانتقال
 بخش برای ارقام این. باشدمی کیلوگرم 53/1 و 03/0، 34/0

 مرکزی بخش برای و 86/3 و 08/0،  87/0 ترتیب به بایگ
 .دباشمی کیلوگرم 8/143 و 1/3، 7/32 ترتیب به حیدریهتربت
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 1398به بخش کدکن در سال  k فروشخردهمیزان زعفران بهینه انتقالی از  -5جدول 

Table 5- The amount of optimal saffron transfer from the retailer k to Kadkan sector in 2020 
 زعفران انتقالی
Transporte

d Saffron 

 ردیف
Ro

w  

 زعفران انتقالی
Transporte

d Saffron 

 ردیف
Ro

w  

 زعفران انتقالی
Transporte

d Saffron 

 ردیف
Ro

w  

 زعفران انتقالی
Transporte

d Saffron 

 ردیف
Ro

w  

 زعفران انتقالی
Transporte

d Saffron 

 ردیف
Ro

w  
0.85 121 0.58 91 0.94 61 0.52 31 0.54 1 

1.02 122 1.33 92 0.50 62 1.15 32 0.30 2 

0.59 123 0.82 93 1.20 63 0.61 33 0.67 3 

1.32 124 0.71 94 0.75 64 0.33 34 0.57 4 

0.95 125 0.55 95 0.40 65 0.79 35 0.32 5 

0.47 126 0.79 96 0.97 66 0.85 36 0.71 6 

1.12 127 0.43 97 1.65 67 0.46 37 1.26 7 

3.89 128 1.17 98 0.89 68 1.10 38 0.67 8 

2.08 129 0.70 99 2.10 69 0.66 39 1.57 9 

3.89 130 0.38 100 0.84 70 0.57 40 0.64 10 

0.78 131 0.92 101 0.45 71 0.34 41 0.36 11 

0.42 132 0.53 102 1.09 72 0.78 42 0.80 12 

0.78 133 1.34 103 1.06 73 0.81 43 0.82 13 

1.17 134 1.29 104 0.57 74 0.50 44 0.44 14 

0.63 135 0.83 105 1.34 75 1.03 45 1.01 15 

1.17 136 1.57 106 0.61 76 1.03 46 0.58 16 

0.65 137 0.91 107 0.33 77 0.42 47 0.34 17 

0.35 138 0.52 108 0.79 78 0.95 48 0.53 18 

0.65 139 1.20 109 0.65 79 0.92 49 0.28 19 

0.16 140 1.60 110 0.35 80 0.54 50 0.69 20 

0.08 141 0.89 111 0.83 81 0.69 51 0.74 21 

0.16 142 2.04 112 1.46 82 0.37 52 0.39 22 

1.75 143 2.03 113 0.79 83 0.89 53 0.94 23 

0.94 144 1.11 114 1.88 84 0.96 54 0.51 24 

1.75 145 2.59 115 0.73 85 0.51 55 0.27 25 

1.17 146 0.90 116 1.17 86 1.23 56 0.64 26 

0.63 147 0.49 117 0.65 87 0.78 57 0.68 27 

1.17 148 1.23 118 1.52 88 0.67 58 0.39 28 

0.94 149 0.67 119 0.94 89 0.42 59 0.89 29 

1.75 150 0.42 120 0.58 90 0.85 60 0.89 30 
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 1398به بخش جلگه رخ در سال  k فروشخردهمیزان زعفران بهینه انتقالی از  -6جدول 

 Table 6- The amount of optimal saffron transfer from retailer k to Gholge Rokh in 2020 
 زعفران انتقالی
Transported 

Saffron 

 ردیف
Row  

 زعفران انتقالی
Transported 

Saffron 

 ردیف
Row  

 زعفران انتقالی
Transported 

Saffron 

 ردیف
Row  

 زعفران انتقالی
Transported 

Saffron 

 ردیف
Row  

 لیزعفران انتقا
Transported 

Saffron 

 ردیف
Row  

0.34 121 0.52 91 0.37 61 0.20 31 0.21 1 

0.40 122 0.32 92 0.20 62 0.45 32 0.12 2 

0.23 123 0.28 93 0.47 63 0.24 33 0.26 3 

0.52 124 0.22 94 0.29 64 0.13 34 0.22 4 

0.37 125 0.31 95 0.16 65 0.31 35 0.13 5 

0.18 126 0.17 96 0.38 66 0.34 36 0.28 6 

0.44 127 0.46 97 0.65 67 0.18 37 0.49 7 

1.53 128 0.28 98 0.35 68 0.43 38 0.26 8 

0.82 129 0.15 99 0.82 69 0.26 39 0.62 9 

1.53 130 0.22 100 0.33 70 0.22 40 0.25 10 

0.31 131 0.36 101 0.18 71 0.13 41 0.14 11 

0.16 132 0.21 102 0.43 72 0.31 42 0.31 12 

0.31 133 0.52 103 0.42 73 0.32 43 0.32 13 

0.46 134 0.51 104 0.22 74 0.20 44 0.17 14 

0.25 135 0.32 105 0.53 75 0.40 45 0.40 15 

0.46 136 0.62 106 0.24 76 0.41 46 0.23 16 

0.25 137 0.36 107 0.13 77 0.17 47 0.13 17 

0.14 138 0.20 108 0.31 78 0.37 48 0.21 18 

0.25 139 0.47 109 0.25 79 0.36 49 0.11 19 

0.06 140 0.63 110 0.14 80 0.21 50 0.27 20 

0.03 141 0.35 111 0.33 81 0.27 51 0.29 21 

0.06 142 0.80 112 0.57 82 0.15 52 0.15 22 

0.69 143 0.80 113 0.31 83 0.35 53 0.37 23 

0.37 144 0.44 114 0.74 84 0.38 54 0.20 24 

0.69 145 1.02 115 0.29 85 0.20 55 0.11 25 

0.46 146 0.35 116 0.46 86 0.48 56 0.25 26 

0.25 147 0.19 117 0.26 87 0.31 57 0.27 27 

0.46 148 0.48 118 0.60 88 0.26 58 0.15 28 

0.37 149 0.26 119 0.37 89 0.16 59 0.35 29 

0.69 150 0.16 120 0.23 90 0.33 60 0.35 30 
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 1398به بخش بایگ در سال  k فروشخردهمیزان زعفران بهینه انتقالی از  -7جدول 

Table 7- The amount of optimal saffron transfer from retailer k to Bayg sector in 2020 
 زعفران انتقالی
Transported 

Saffron 

 ردیف
Row  

 انتقالیزعفران 
Transported 

Saffron 

 ردیف
Row  

 زعفران انتقالی
Transported 

Saffron 

 ردیف
Row  

 زعفران انتقالی
Transported 

Saffron 

 ردیف
Row  

 زعفران انتقالی
Transported 

Saffron 

 ردیف
Row  

0.85 121 1.32 91 0.93 61 0.51 31 0.53 1 

1.02 122 0.81 92 0.50 62 1.14 32 0.30 2 

0.58 123 0.71 93 1.19 63 0.60 33 0.67 3 

1.31 124 0.54 94 0.74 64 0.33 34 0.56 4 

0.94 125 0.78 95 0.40 65 0.78 35 0.32 5 

0.46 126 0.43 96 0.96 66 0.85 36 0.70 6 

1.11 127 1.16 97 1.63 67 0.45 37 1.24 7 

3.86 128 0.70 98 0.88 68 1.09 38 0.67 8 

2.07 129 0.37 99 2.08 69 0.65 39 1.55 9 

3.86 130 0.54 100 0.83 70 0.57 40 0.63 10 

0.77 131 0.91 101 0.45 71 0.33 41 0.36 11 

0.41 132 0.53 102 1.08 72 0.78 42 0.79 12 

0.77 133 1.33 103 1.05 73 0.80 43 0.81 13 

1.16 134 1.28 104 0.56 74 0.50 44 0.44 14 

0.62 135 0.82 105 1.33 75 1.02 45 1.01 15 

1.16 136 1.56 106 0.61 76 1.03 46 0.57 16 

0.64 137 0.91 107 0.33 77 0.42 47 0.33 17 

0.35 138 0.51 108 0.79 78 0.94 48 0.53 18 

0.64 139 1.19 109 0.64 79 0.91 49 0.28 19 

0.15 140 1.58 110 0.34 80 0.53 50 0.68 20 

0.08 141 0.89 111 0.82 81 0.69 51 0.74 21 

0.15 142 2.03 112 1.45 82 0.37 52 0.39 22 

1.74 143 2.01 113 0.78 83 0.88 53 0.93 23 

0.93 144 1.10 114 1.86 84 0.95 54 0.51 24 

1.74 145 2.57 115 0.73 85 0.51 55 0.27 25 

1.16 146 0.89 116 1.16 86 1.22 56 0.63 26 

0.62 147 0.48 117 0.65 87 0.77 57 0.67 27 

1.16 148 1.22 118 1.51 88 0.66 58 0.39 28 

0.93 149 0.66 119 0.93 89 0.41 59 0.88 29 

1.74 150 0.41 120 0.58 90 0.84 60 0.88 30 
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 1398به بخش مرکزی در سال  k فروشخردهمیزان زعفران بهینه انتقالی از  -8جدول 

Table 8- The amount of optimal saffron transfer from the retailer k to the Central part in 2020 
 زعفران انتقالی
Transported 

Saffron 

 ردیف
Row  

 زعفران انتقالی
Transported 

Saffron 

 ردیف
Row  

 زعفران انتقالی
Transported 

Saffron 

 ردیف
Row  

 زعفران انتقالی
Transported 

Saffron 

 ردیف
Row  

 زعفران انتقالی
Transported 

Saffron 

 ردیف
Row  

31.56 121 49.04 91 34.57 61 19.07 31 19.82 1 

37.86 122 30.34 92 18.51 62 42.46 32 11.09 2 

21.70 123 26.40 93 44.34 63 22.55 33 24.80 3 

48.85 124 20.29 94 27.71 64 12.12 34 21.04 4 

35.23 125 29.03 95 14.94 65 29.03 35 11.93 5 

17.19 126 16.06 96 35.89 66 31.56 36 26.12 6 

41.33 127 43.40 97 60.87 67 16.91 37 46.41 7 

143.82 128 25.93 98 32.97 68 40.49 38 24.89 8 

77.03 129 13.90 99 77.50 69 24.33 39 57.96 9 

143.82 130 20.29 100 31.09 70 21.14 40 23.58 10 

28.75 131 33.91 101 16.63 71 12.40 41 13.25 11 

15.41 132 19.73 102 40.21 72 28.93 42 29.50 12 

28.75 133 49.41 103 39.08 73 29.97 43 30.16 13 

43.12 134 47.72 104 20.95 74 18.51 44 16.25 14 

23.11 135 30.53 105 49.70 75 38.05 45 37.48 15 

43.12 136 58.06 106 22.73 76 38.23 46 21.42 16 

23.96 137 33.82 107 12.21 77 15.59 47 12.40 17 

12.87 138 19.07 108 29.31 78 35.23 48 19.73 18 

23.96 139 44.53 109 23.86 79 34.10 49 10.52 19 

5.73 140 59.00 110 12.78 80 19.92 50 25.36 20 

3.10 141 33.07 111 30.62 81 25.65 51 27.43 21 

5.73 142 75.53 112 54.02 82 13.72 52 14.47 22 

64.73 143 74.97 113 29.03 83 32.97 53 34.66 23 

34.66 144 40.96 114 69.52 84 35.42 54 18.98 24 

64.73 145 95.91 115 27.06 85 18.98 55 10.15 25 

43.12 146 33.16 116 43.40 86 45.56 56 23.67 26 

23.11 147 17.94 117 24.14 87 28.75 57 25.08 27 

43.12 148 45.56 118 56.36 88 24.61 58 14.47 28 

34.66 149 24.61 119 34.85 89 15.41 59 32.97 29 

64.73 150 15.41 120 21.61 90 31.28 60 32.97 30 

 

 

 سازی مدل برای مسیرتا کنون نتایج حاصل از بهینه

 -عمده فروش -انبار فرضی -یدکنندهتول) 1شماره 

( ارائه شده است. در ادامه کنندهمصرف – فروشخرده

مطالعه نتایج حاصل از دو مسیر توزیع دیگر ارائه خواهد 

های موجود فقط نتایج کلی شد. البته به علت محدودیت

 ارائه خواهد شد. 

 -ده)تولیدکنن 2مدل در مسیر شماره  ینهپاسخ به طبق 

 درصد 2(، کنندهمصرف -فروشخرده -انبار فرضی

 کشاورزاندرصد  38زعفران،  یلوک 1از  کمترکشاورزان 

تا  5 یندرصد کشاورزان ب 32زعفران،  یلوک 5تا  1 ینب

درصد  11 یلو،ک 20تا  10درصد کشاورزان  14 یلو،ک 10

 یشدرصد کشاورزان ب 3و  یلوک 50تا  20 ینکشاورزان  ب

 .داد خواهند انتقال فرضیزعفران را به انبار  یلوک 50از 

درصد خرده  15همچنین طبق پاسخ بهینه مدل به 

درصد خرده  55کیلو زعفران، به  20فروشان کمتر از 

درصد خرده  25کیلو زعفران، به  40تا  20فروشان بین 

درصد خرده  5کیلو زعفران و به  50تا  40فروشان  بین 

فران از  انبار فرضی انتقال کیلو زع 50فروشان  بیش از 

 از شدهداده انتقال زعفران میزان ادامه در خواهند یافت.

-تربت شهرستان گانه 4 هایبخش به هافروشخرده

متوسط  دهدمی نشان نتایجارائه شده است.  حیدریه

 95/0به بخش کدکن  فروشخردهاز هر  یزعفران انتقال

 و 1/0 نیز کثرحدا و حداقل مقادیر. بود خواهد کیلوگرم

حداقل و  یانگین،م یر. مقادباشدمی کیلوگرم 24/4

به بخش جلگه  فروشخردهاز هر  یحداکثر زعفران انتقال

-می کیلوگرم 95/2 و 09/0، 54/0 بهینه پاسخ طبقرخ 

 12/0،  02/1 ترتیب به بایگ بخش برای ارقام این. باشد
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 ترتیب به حیدریهتربت مرکزی بخش برای و 12/4 و

 .باشدمی کیلوگرم 6/152 و 8/5، 7/41

 3مدل در مسیر شماره  ینهپاسخ به در نهایت طبق

 درصد 3(، کنندهمصرف -انبار فرضی -)تولیدکننده

 کشاورزاندرصد  32زعفران،  یلوک 1از  کمترکشاورزان 

تا  5 یندرصد کشاورزان ب 34زعفران،  یلوک 5تا  1 ینب

درصد  12 یلو،ک 20تا  10درصد کشاورزان  16 یلو،ک 10

 یشدرصد کشاورزان ب 3و  یلوک 50تا  20 ینکشاورزان  ب

 .داد خواهند انتقال فرضیزعفران را به انبار  یلوک 50از 

کشاورزان در  از شدهداده انتقال زعفران میزان ادامه در

 حیدریهتربت شهرستان گانه 4 هایبخش به انبار فرضی

از  یعفران انتقالمتوسط ز داد نشان نتایجارائه شده است. 

 کیلوگرم 05/0به بخش کدکن در انبار فرضی  هر کشاورز

 95/2 و 07/0 نیز حداکثر و حداقل مقادیر. بود خواهد

حداقل و حداکثر  یانگین،م یر. مقادباشدمی کیلوگرم

به بخش  هر کشاورز در انبار فرضیاز  یزعفران انتقال

 وگرمکیل 81/1 و 04/0، 28/0 بهینه پاسخ طبقجلگه رخ 

،  07/0 ترتیب به بایگ بخش برای ارقام این. باشدمی

 به حیدریهتربت مرکزی بخش برای و 52/2 و 03/0

 .باشدمی کیلوگرم 6/78 و 9/2، 2/25 ترتیب

 یعتوز سناریویسه  درمدل  هایهزینه مجموع 9 جدول

 مشاهده جدول در که طورهمان. دهدیزعفران را نشان م

 در. باشدمی هزینه کمترین اراید 2 شماره مسیر شودمی

 هایهزینه و فروشان عمده وجود بعلا 1 شماره مسیر

 ینو ا یافته یشافزا یستمس ینهکل هز ها،آن به مرتبط

 یرشقابل پذ ینههز ینبا کمتر یربه عنوان مس یرمس

به مراجعه  یازبعلت ن یزن 3شماره  مسیر. در یستن

 مستقیم یافتدر برای یفرض یافراد به انبارها مستقیم

 مسیر این و یافته افزایش هاهزینه تولیدکننده، از زعفران

  .باشدنمی بهینه
 

 

 یعتوز های مختلفکانال در زعفران توزیع سیستم کل هزینه -9 جدول

Table 9- The total cost of saffron distribution system in different distribution channels 

 کانال توزیع

Distribution channels 
 (ریال میلیون) سیستم کل هزینه

Total system cost (Million Rials) 
 کنندهمصرف -فروشخرده -فروش عمده -انبار -یدکنندهتول

Producer-Warehouse- Wholesalers- Retailer- Consumer 

41530 

 کنندهمصرف -فروشخرده -انبار -تولیدکننده

Producer-Warehouse- Retailer- 

Consumer 

34800 

 کنندهمصرف -انبار -تولیدکننده

Producer-Warehouse - Consumer 

36540 

 

 گیری نتیجه

 محصولات جریان بهبود با گفت توانمی کلی صورت به

 این در احتمالی های سوءاستفاده از انبارداری امر در

 شود،می تقاضا بخش در قیمت تلاطم باعث که مرحله

 (Hollensen, 2015هالنسن ) .آیدمی عمل به جلوگیری

 انبار و نگهداری شرایط به توجه که داشتند اذعان نیز

 خصوص در پیشرفته های فناوری از استفاده با و متناسب

 منحصربه های ویژگی واسطه به باغی و زراعی محصولات

 کیفیت ثبات باعث اینکه بر علاوه محصولات گونه این فرد

 می ایجاد توزیع فرآیند در را تری دلمتعا شرایط ؛شودیم

تعادل  یجادجهت ا یمطالعه انبار فرض ین. لذا در اکند

 عرضه و تقاضا در نظر گرفته شد. ینب

 در زعفران توزیع مختلف مسیرهای مطالعه این در

 یآرمان ریزیبرنامه روش کاربرد با حیدریهتربت شهرستان

 عمدهرزان، کشاو ینب نامهپرسش تکمیل باو  یچندانتخاب

قرار گرفت و در  یفروشان مورد بررس خردهفروشان و 

 انبار، یدکنندهتولاز  شدهدادهزعفران انتقال  یزانم یتنها

 مختلف هایکانال در فروشخرده و فروش عمده فرضی،

 مشخص هاانتقال ینا هزینه همچنین و مشخص توزیع

 یسلسله مراتب یلتحل مدلاز  استفادهبا  همچنینشد. 

حمل و نقل، خرده  ینهسه هز یمشخص شده برا تبهر

نشان داد  نتایج. شد مشخصو برگشت از کالا  یفروش

 اول درجه در درصد 65 نسبی وزن با فروشی خرده هزینه

وزن  با نقل و حمل هزینه همچنین. دارد قرار اهمیت
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برگشت از سفارش  ینهدرصد در رتبه دوم و هز 28 ینسب

 سوم قرار دارد.  تبهر در درصد 7 نسبی وزنبا 

 ینههز یچندانتخاب یبا استفاده از مدل آرمان همچنین

مشخص  یجمحاسبه شد. بر طبق نتا یرکل هر مس ینهبه

 انبار -یدکننده)تول 1 شماره توزیع مسیر که یدگرد

 دارای( کنندهمصرف -فروشخرده -فروش عمده -فرضی

 ههزین بالاترین که باشدمی ریال میلیون 41530 هزینه

به عنوان  تواندنمی و است شده مشخص مسیر سه بین در

 3شماره  یرمس ینشود. همچن ییمنتخب شناسا یرمس

 ینههز ی( داراکنندهمصرف -یانبار فرض -یدکننده)تول

 یراما مس؛ یستن ینهبه یربوده و مس یالر یلیونم 36540

 -فروشخرده -یانبار فرض -یدکنندهتول) 2شماره 

 نییع یرسه مس ینب ینههز ینکمتر ی( داراکنندهمصرف

 هب تواندمی و بوده ریال میلیون 34800معادل با  ینههز

 انتخاب شهرستان برای هزینه کم و بهینه مسیر عنوان

 بخش ینو مسئول مدیران گرددمی پیشنهاد بنابراین؛ شود

ن نظر گرفت درزعفران علاوه بر  بازارزعفران جهت بهبود 

 توزیع بهینه کانال عنوان به موردنظر یشنهادیپ کانال

 فروشان، خرده برای تمهیداتی گرفتن نظر در و زعفران

ه نمود ایویژه توجه نیز زعفران توزیع مسیرهای سایر به

 هامسیر سایر بهبود زمینه در را موردنظر هایاستراتژیو 

 .دهند توسعه نیز

 هایهزینه کاهش گفت توانمی مطالعه نتایج به توجه با

کل  ینهدر کاهش هز یینقش بسزا تواندمی قلن و حمل

  گرفته صورت های پژوهش به باتوجهداشته باشد.  یستمس

(، پتیجان Kumar et al, 2011کومار و همکاران ) توسط

 و همکاران مایر و (Pettijohn et al, 2002و همکاران )

( Mayer et al, 2014) بایستی ,  هدف این راستای در 

 همچنین. کوشید نقل و حمل سیستم یوربهره ارتقاء بر

 با مشخص مسیرهای مطالعه این در اینکه به توجه با

 فروش، عمده ،یدکنندهتول یعنی بازار اصلی عناصر

 لذا است شدهگرفته نظر در کنندهمصرف و فروشخرده

 سیستم هایهزینه مسیر به جدید عنصر هر شدن اضافه

 در است ممکن که عناصری از یکی. داد خواهد افزایش را

 دلالان باشد داشته وجود بازار در توزیع هایسیستم تمام

کل  ینهمطالعه هز یندر ا هاآن وجود مساما که هستند

راستا  ینا درخواهد داد.  یشافزا یررا در هر مس یستمس

( Akbari et al, 2019اکبری و همکاران ) مطالعه یجنتا

 شبکه زعبلامنا حاکمان غیررسمی های واسطهنشان داد 

 سایر که طوری به هستند باغی و زراعی محصولات توزیع

 را تولیدکنندگان حتی و ونقل حمل نظیر توزیع عوامل

 تا است نیاز اساس این بر و اند داده قرار خود تأثیر تحت

 شبکه عوامل، این سود بر مالیات نظیر قانونی ابزارهای با

 ینن. همچشود تصفیه دلالان از باغی محصولات توزیع

 ,Zare) زار  ،(Boso et al, 2013بوسو و همکاران )

 نمودند تأکید نیز (Tavassoli, 2008توسلی ) و (2007

 برجسته و سازی شفاف با رسمی توزیع شبکه تدوین

 توزیع در دخیل عوامل از یک هر های نقش نمودن

 استفاده سوء و خاص واسطه یک انحصار از محصولات

 ثبات بازار به و کرده جلوگیری شبکه در آن با مرتبط های

 . بخشد می

 ینهاز حاصل جمع هز یخرده فروش یمتق یکل بصورت

 شودمی حاصل فروشخردهو سود  یخرده فروش

(Wullen & Terner, 1970 .)یستراتژا همچنین 

 یماتتصم ینتراز مهم ی،رقابت یطدر مح یگذاریمتق

 یبقا و سودده یاست که بر رو یواحد خرده فروش یک

 ,Mahmoudi & Sadeghiاست ) یرگذارآن به شدت تاث

 یفروش خرده هایهزینه کاهشبه  بایستمیلذا  .(2020

 خرده یسودده  بر موثر عوامل ینمهمتر از یکی عنوان به

  .نمود ایویژه توجهفروشان 

 

 سپاسگزاری

ه بایج طرح تحقیقاتی اجرا شده تخرج از نتاین مقاله مس 

از محل  UTH:1396/12/1411192شماره قرارداد 

باشد که حیدریه میبارات پژوهشی دانشگاه تربتتاع

 .گرددوسیله تشکر و قدردانی میبدین
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Abstract 
One of the important factors that prevent the achievement of agricultural development goals and 

increase the production and income of farmers in developing countries is the inefficiency of the 

agricultural distribution system. Saffron as one of the most important products of the country is 

affected by this inefficiency. Therefore, the main purpose of this study is to design the optimal 

method of saffron distribution using the multi-choice goal programing model. In order to achieve 

this goal, the required statistics and information were completed by completing 352 questionnaires 

in the producers section, 40 questionnaires in the wholesalers section and 150 questionnaires in the 

retails section by random sampling method available for Torbat Heydariyeh city (as one of the most 

important production centers of this product) was collected. The results of model optimization 

showed that 64% of the farmers under study transfer less than 10 kg of saffron to the warehouse. 

32% of farmers transferred between 10 - 50 kg and only 4% of them transferred more than 50 kg of 

saffron to a warehouse. 62% of wholesalers received less than 100 kg of saffron and the remaining 

38% received more than 100 kg of saffron from the warehouse. Also, 20% of wholesalers transferred 

less than 20 kg of saffron, 52% of them transferred between 20 - 40 kg of saffron and 28% of them 

more than 40 kg of saffron transferred to retailers. According to the optimal output of the model, 

the average rate of saffron transfer from retailers to Kadkan, Jolgeh Rokh, Baig and central part of 

Torbat Heydariyeh is equal to 0.88, 0.34, 0.87 and 32.76 kg, respectively. Also, the results of model 

optimization with three distribution channels showed that distribution channel No. 2 (farmer-

retailer-consumer) was selected as the optimal channel with the lowest cost. 
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